Comece Pequeno,
Ganhe Grande:
Guia Rapido para
Empreendedores
no Brasil

efabiobogajo | www.elitelearning.com.br
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Sei o que é o Simples Nacional e se aplico nele;
Ja tenho uma ideia de negécio com margem alta;
Sei que no comeco vou evitar funcionarios fixos;

Estou disposto a comecgar pequeno, mesmo com zero reais;

Checklist Rapido:
Esta Pronto Para o

Sei que preciso vender antes de pensar em contador, CNPJ ou escritério;

Entendo que burocracia é parte do jogo - e vou evitar a todo custo;

Jogo Brasileiro?

Tenho clareza que no Brasil o segredo é jogar com as regras e ndo contra;
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Marque

Se marcou menos de 5 “SIM":
assista o video de novo antes de

seguir para os proximos passos




Passo a Passo Antiburocracia
(Comece Certo)

Prefira o Simples Nacional (até R$400k/més)

Evite MEI se pretende escalar (limite baixo e trava futura)

Venda antes de formalizar - s6 registre empresa se o negdcio estiver girando
Néo tenha loja ou escritério fisico no comeco antes de validar sua ideia
Use ferramentas gratuitas: Docs, Canva, WhatsApp

Fuja de funciondrios no inicio: use freelancers, parceiros ou automacées
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Prefira produtos digitais ou servigos leves - nada que dependa de transporte, estoque,

fiscal (ao menos como seu primeiro negdcio, depois pode escalar, caso deseje).
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Cuidado com a tentacdo de “profissionalizar demais” sem faturamento




Inventdrio de Vantagens

Preencha antes de seguir para a criagao de produto

Eu sei fazer:

Tenho acesso a:

Ja usei meu tempo com:

Meus contatos mais Uteis sao:

Algo que sei melhor que 90% das pessoas:

Tempo disponivel por semana: horas

Dinheiro que posso investir: R$




Escolha Seu Tipo de Business
(E Comece em 48h)

2 PRODUTO ICONE 2 ESTEIRA

Produto 1 (barato):

e Um problema grande que vocé resolve:

e Um produto que entrega isso com forca® Produto 2 (intermedidrio):

¢ O Produto icone é uma oferta t&o forte que carrega toda a marca nas costas. Produto 3 (premium):

Comece validando o Produto 1 com uma venda organica

¢ GIRO v  CONSTELACAO

Produto de até R$150

Liste 3 dreas diferentes que vocé domina.

Use Reels ou grupos de WhatsApp para divulgar Crie um produto simples para cada (ex: PDF, video, consultoria).

O Business de Giro foca em vender rdpido e em volume Langar todos juntos NAO. Lance um por semana.

Vendas em 48h ou troque o produto Use a base de um produto para promover os outros.



Checklist de Validacao Rapida
(Ideia Pronta para Teste?)

Resolvo um problema real ou sé fago algo "legal"?

Eu consigo comecar (ou ao menos testar que ha
demanda) em até 48h

Eu consigo vender com minha estrutura atual

(WhatsApp, Instagram e etc)?

Eu sei como vou ser pago?

Eu consigo explicar o que vendo em 1 frase?




PLANO DE ACAO 30 DIAS

ETAPA STATUS

Escolher tipo de negdcio
Definir 1° produto
Validar com 5 pessoas

Fazer 12 venda real

Formalizar (se necessario)

Postar oferta publica

Iniciar entrega

Analisar resultado
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GOSTOU DO CONTEUDO?

SE JA ESTA COM UMA IDEIA CLARA, VA DIRETO PARA O
MODULO 2 DO CURSO.

SE AINDA ESTA TRAVADO, REVEJA A AULA 1 COM ESTE PDF
EM MAOS.

® TEM DUVIDAS? ENTRE EM CONTATO COM A GENTE!

O +551199784-1810

Fabio Bogajo

@ FABIOBOGAJO
HTTPS://ELITELEARNING.COM.BR

Inglés e Business



